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Un mercado global 


El titular de este último número del 2017 tiene que ver 
con la incertidumbre y con la esperanza. Las reglas de la 
economía están cambiando y la crisis es el reflejo. 


Es difícil diagnosticar el futuro hasta para los gurús más 
osados debido a los principales factores en juego. El 
cambio climático, el agotamiento de recursos naturales, 

la demografía, la corrupción endémica y la economía sin 
escrúpulos son claves que apuntan a un futuro incierto y 
oscuro. En cambio, la tecnología, la mejora en salud, los 
avances en ciencias aplicadas a la industria y la persisten- 
cia de los valores en derechos humanos -todo ello apli- 
cado a una dimensión global- hacen presagiar un mundo 
mucho mejor. Vamos, que el bien y el mal nos conmueven 
como de costumbre. 


Es por ello que las empresas que quieren estar en primera 
línea deben contemplar en sus estrategias varios concep- 
tos clave: globalización, innovación tecnológica y lideraz- 
go social. Dicho de manera sencilla, deben ver el mundo 
como único mercado, ser eficientes en el nuevo mundo 
digital y ser un ejemplo de valores para la humanidad. 
Todo ello contemplado desde las estrategias a largo plazo. 
En este sentido es más sencillo comprender por qué las 
corrientes financieras buscan invertir en proyectos con un 
futuro orientado a las tres claves mencionadas. 


El día a día es otra cosa. Por eso aquí seguimos mostran- 
do ejemplos de éxito empresarial, innovación y noveda- 
des. Esperemos que disfruten y que tengan una buena 
entrada al 20168. 


Lino Hernández 
Periodista (UAB) y editor 
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“Australia es un país competitivo, 
- moderno y serlo en los negocios” 





Juan Millán, socio director de Gedeth Network 


¿Cuál es la valoración de estos 
cincuenta años de relaciones co- 
merciales? 


“In crescendo”. Australia y España 
comparten una visión idealizada del 
otro como destino turístico que no se 
ha transformado en lazos comercia- 
les y de inversión hasta hace relati- 
vamente poco. Sin duda, los acuer- 
dos de fabricación de Navantia y de 
Airbus representaron un hito clave. 
Más recientemente, la crisis españo- 
la que empujó a muchas empresas 
de construcción a buscar mercados 


“seguros”. Y el australiano con un 
crecimiento continuado de más de 25 
años lo es. 


Las razones principales: la distancia, 
el idioma que han condicionado las 
preferencias de emigración, zonas 
de influencia (Commonwealth vs. 
Iberoamérica) y, consecuentemen- 
te, flujos comerciales-inversión. El 
gobierno español ha tomado nota de 
la importancia económica y estraté- 
gica de Australia y lo ha considerado 
un país prioritario de negocios lo que 
se está traduciendo en una cada 


vez mayor y mejor presencia de las 
empresas españolas. 


En este sentido, merece la pena 
destacar el trabajo de la Fundación 
Consejo España-Australia, apoyada 
desde el Ministerio de Asuntos Ex- 
teriores y patronos de máximo nivel, 
y la European Australian Business 
Council que ayudan a la creación 
de lazos no sólo económicos sino 
políticos y culturales. Por último, 
destacar el papel del Centro de De- 
sarrollo Tecnológico e Industrial, que 
está promoviendo la cooperación en 


Australia es uno de los países donde 
España mantiene una balanza comercial 
positiva” 
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materia de innovación. 


Así, de manera resumida, puede 
decirnos qué demanda Australia 
principalmente y qué compra Es- 
paña en esta gran región continen- 
tal? 


Hay que decir que es uno de los 
países donde España mantiene una 
balanza comercial positiva. Tradicio- 
nalmente, han destacado la industria 
naval (vinculada a Navantia), aero- 
náutica (Airbus), automoción y quí- 
mica. Aunque cada vez está teniendo 
más presencia la de alimentación. 
Mientras que por la parte australia- 
na, destacan los sectores de bienes 
industriales y alimentación. 


¿En qué sectores de la economía 
productiva se han producido inter- 
cambios con mayor intensidad por 
ambas partes? 


España está exportando su “saber 
hacer” en infraestructura y construc- 
ción naval donde no lo olvidemos, 
nuestras empresas son líderes 














bles 


ndusiria 


¡(MS 











mundiales. Para ello, han encontrado 
un país muy serio a la hora de hacer 
negocios y con mucha necesidad de 
mejorar sus infraestructuras, que son 
las de un continente. La ventaja de 
contar con compañías líderes es su 
efecto tractor, ya que animan a sus 
proveedoras a dar el salto también. 


Nuestros productos de alimentación 
son cada vez más reconocidos aun- 
que todavía queda mucho por hacer 
y contamos con una competencia 
greco-italiana y asiática muy potente. 


Por parte australiana, su actividad 
minera es líder mundial y eso se 
traslada a España así como una 
cada vez mayor presencia financiera. 


¿Qué oportunidades y amenazas 
puede encontrar una empresa 
española que quiera importar o 
exportar hacia Australia? 


Oportunidades, muchas. Se trata 
de un país competitivo, moderno y 
serio en los negocios. Como mayor 
amenaza debemos tener en cuenta 


que los costes operativos locales son 
mucho más altos. Por ello es nece- 
saria una planificación previa intensa 
que ayude a limitar los tiempos. 


Como en todos los países, la nece- 
sidad de contar con socios locales 
de confianza es muy importante. En 
ese sentido, nuestra recomendación 
es trabajar muy bien los acuerdos/ 
contratos porque el mundo anglosa- 
jón es muy estricto en esta materia y 
si no se negocia bien puede suponer 
un grave problema. 


¿Si una empresa quiere exportar o 
importar con Australia, qué con- 
sejos le daría para tener éxito y 
cuáles serían los primeros pasos? 


En la parte de aduanas, no es ningún 
secreto que las australianas son muy 
estrictas -incluso hay programas de 
TV sobre ellas-. Lo son porque se 
tienen que proteger al haber sido un 
continente aislado que le hace más 
vulnerable. No obstante, ofrecen una 
ventaja: si sigues las instrucciones 
son predecibles. Á diferencia de otros 
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La necesidad de contar con 
socios locales de confianza 
es muy importante” 
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países en Australia no hay “sorpre- 
sas” en la aduana. Lo que sí requiere 
es un trabajo previo para asegurar 
bien el proceso. 


stock son más relevantes por lo que 
generar la confianza de suministro es 
un aspecto crítico. Por otra parte, su 
acceso a los mercados del sudeste 
asiático -muy competitivos en pre- 
cios- hace que en Europa busquen 
productos innovadores con un precio 
razonable. 


En cuanto a cada producto tendrá 
que adaptarse a cada mercado. Por 
ejemplo, el vino se pide por la va- 
riedad de uva y no tanto por la D.O. 
por lo que habrá que resaltarlo en la 
etiqueta. 


¿A quién debe dirigirse una 
empresa española para iniciar su 
actividad comercial en Australia? 
En general, el consumidor australia- 
no valora mucho la transparencia en 
la información del producto y, como 
en cualquier destino, que se haga el 
esfuerzo de adaptarlo. 


Si se trata de venta/distribución, sin 
duda, al ICEX o al organismo de 
promoción de su CCAA. Para temas 
de inversión allí el trabajo que ofrece 
AUSTRADE es de máxima calidad 
siendo sus servicios gratuitos y 
confidenciales. Igualmente, el ICEX 
ofrece apoyo a la inversión de las 
empresas tanto a través de servicios 


En el ambito industrial o B2B lo que 
se valora es la fiabilidad. La ges- 
tión de la cadena logística es clave 
y estando tan lejos las roturas de 
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Australia es un un país competitivo, moderno y 
serio en los negocios” 
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de apoyo como de COFIDES. 


Por parte de las asociaciones, ASBA 
ofrece un foro de colaboración 

entre socios donde se comparten 
experiencias. Recientemente, nos 
hemos “reenganchado” a la Austra- 
llan Business Europe desde donde 
multiplicaremos nuestra capacidad 
como plataforma de negocios, ahora 
con una llegada Europea. 


También a empresas de consultoría 
de negocio internacional como 
Gedeth que llevamos varios años 
ayudando a empresas de toda Es- 
paña a conocer Australia mediante 
la organización de misiones comer- 
ciales y ferias, para asesorarlas a la 
hora de exportar sus productos allí. 
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Gran apuesta de Nacex en Portugal 








NACEX acaba de inaugurar en Portugal do Castelo, Braga, Matosinhos, Porto, grabaciones, a fin de realizar búsquedas 
su Plataforma Norte a fin de dar servicio Pacos de Ferreira, Guimaraes y Oliveira de paquetes concretos, recurriendo a 
a sus centros de distribución de la zona de Azeméis. imágenes del momento de la carga, la 
norte del país y triplicar la capacidad descarga y la clasificación de las expedi- 
operativa de la anterior plataforma de Además, la nueva plataforma está ciones. Dicho sistema está formado por 
Alfena. equipada con un sistema de clasifica- 16 cámaras, dos de ellas con capacidad 

ción por inducción automatizada, capaz para grabar en 360%. Todas ellas garanti- 
La Plataforma Norte de NACEX Portugal de procesar 5.000 paquetes/sobres por zan una grabación digital de alta defini- 
funciona desde el pasado lunes día 30 hora. Asimismo, cuenta con un sistema ción y están conectadas a una grabadora 
de octubre en Água Longa, en el muni- de medición compuesto por una báscula con capacidad para conectar hasta 32 
cipio de Santo Tirso, y cuenta con una de pesaje dinámico, con capacidad para cámaras y almacenar hasta 31 días de 
superficie de aproximadamente 2.000rr?. pesar volúmenes de hasta 40 kilos auna grabación. 
Además, dispone de excelentes accesos velocidad de 2,5 metros por segundo, 
a los principales centros urbanos del que también puede realizar su medición www.nacex.es 
Gran Porto, así como al Aeropuerto Sá volumétrica. De este modo, este 
Carneiro y al puerto de Leix0es. sistema permite realizar la gestión de 

la clasificación simultánea desde y 
Así, esta nueva plataforma cuenta con hacia varios destinos diferentes. 
4 muelles de carga para camiones y 30 
para furgonetas, pudiendo todos funcio- El clasificador de la nueva plataforma 
nar de forma simultánea. De esta forma también está sincronizado con un 
NACEX Portugal dará un mejor servi- sistema de grabación que permite 
cio a los centros de distribución de las tanto la visualización de las imágenes 
siguientes ciudades principales: Viana en tiempo real como el acceso a las 


AdeA gestiona la documentación de 
sedes judiciales de Madrid 


Fuentes vinculadas a AdeA Ingeniería Documental nos han explicado que la compañía se encarga de gestionar la documentación 
que generan las diferentes sedes judiciales de la Comunidad de Madrid. La firma ha sido adjudicataria de la prestación del servicio 
de gestión y custodia documental, durante los próximos cuatro años, en concurso público convocado por la Consejería de Presiden- 
cia, Justicia y Portavocía del Gobierno de la Comunidad de Madrid. 


Las sedes judiciales de la Comunidad de Madrid estiman que anualmente se generarán en torno al equivalente a 40.000 contene- 
dores AdeA, con capacidad, cada uno de ellos, de 2.500 hojas papel (DIN A-4). En la gestión del servicio se calculan alrededor de 
9.000 inserciones de documentos a incorporar al resto de expedientes judiciales custodiados, y un estimado de alrededor de 77.000 
consultas a los mismos. 


Para poder dar servicio a este volumen de documentación, AdeA cuenta con AdeANet, una herramienta desarrollada por su depar- 

tamento de |+D, que permite gestionar on-line los miles de movimientos diarios de todos sus centros de una forma rápida y eficaz. 

Se trata de una potente aplicación, que ofrece entre otras funcionalidades, un conocimiento en tiempo real de las cajas custodia- 

das, nuevas entradas de documentación, consultas en proceso y expurgos, entre otras funcionalidades. “Todo ello con la máxima 

seguridad", afirman, ya que mediante conexión segura SSL, el cliente/usuario 
; 





puede conocer los diferentes niveles de referenciación, realizar consultas en todas 
sus tipologías, generar informes, etc. 





“Para una empresa como AdeA con más de 20 años de experiencia, gestionar 
la documentación de las sedes judiciales de la Comunidad de Madrid supone un nj 
espaldarazo a nuestra solvencia profesional”, señala Jesús Pérez Narezo, director 
general de la compañía. 


11 ñ 








www.adea.es 
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icontaliners analiza los transitarios 
tradicionales y online 


Desde ¡Containers aseguran que los grandes jugadores de la industria marítima serán los que marquen el ritmo de la transforma- 
ción en este sector, tras haber empezado a incorporar mejoras basadas en el empleo de las nuevas tecnologías en sus procesos, 
especialmente en aquellos que tienen que ver con la esfera del usuario. 


“El éxito que tengan estas empresas con las nuevas plataformas determinará en gran medida la rapidez con que otros seguirán 
su ejemplo. Si tienen éxito, es probable que los transitarios de tamaño mediano emulen sus pasos en la carrera digital”, sostiene 
Klaus Lysdal, Vicepresidente de Ventas y Operaciones de ¡Containers . 


El directivo advierte además del probable proceso de concentración que veremos en los próximos años entre los pequeños transi- 
tarios para lograr sobrevivir. “Los transitarios más pequeños tendrán que asociarse entre ellos o depender de NVOs neutrales para 
poder competir tecnológicamente”, señala. 


A pesar de que la revolución digital en el sector marítimo está ganando fuerza lentamente y algunos operadores están dibujando el 
mapa de lo que serán el nuevo estándar de servicio en el futuro, el vicepresidente de Ventas y Operaciones de ¡Containers conside- 
ra que “aún hay un largo camino por delante y pasarán décadas hasta que los transitarios tradicionales abandonen sus hábitos y se 
adapten completamente a este cambio, so pena de ser eliminados de la industria”. 


Análisis comparativo de transitarios online y tradicionales: 


Funcionalidad del sitio web. Si bien la mayoría de los transitarios tradicionales tienen sitios web, en éstos sólo se informa sobre los 
servicios que ofrecen. Solo los transitarios online más avanzados presentan funcionalidades referidas a la puesta a disposición de 
documentación y tarifas. 


Solicitud de cotizaciones. Algunos transitarios tradicionales disponen en sus páginas web de la función de “solicitud de cotización”, 
pero es probable que el usuario no pueda ponerse en contacto con ellos inmediatamente. En la mayoría de los casos el envío de 
una solicitud de cotización sólo puede hacerse por correo electrónico y la respuesta se obtiene a veces días después. A este res- 
pecto, un estudio de ¡Containers demostró que el 40% de todos transitarios se demoran entre cuatro a siete días para proporcionar 
una cotización a los clientes. En muy contados casos algunos transitarios tradicionales ofrecen cotizaciones inmediatas, pero éstas 
se suelen limitar a sus servicios LCL (contenedor compartido). También, en muchos casos, los transitarios ofrecen información so- 
bre los recargos que pesan sobre las cargas, pero sin informar online del flete marítimo. Como contraste a este tipo de prácticas de 
los transitarios tradicionales, baste señalar que ¡Containers proporciona la cotización sobre cualquier servicio de transporte maríti- 
mo en quince segundos, con todos los recargos desglosados e incluidos de forma transparente. 


Seguimiento de la carga. En la actualidad, sólo un reducido número de transitarios tradicionales ofrece herramientas de seguimien- 
to, en la mayoría de los casos limitadas su propia carga LCL, mientras que los transitarios online tienden a tener herramientas de 
seguimiento para varios tipos de envíos. PARA 
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El valor del trato humano. ¡Containers subraya que gran 

parte de la resistencia al cambio digital por parte de los 

transitarios tradicionales proviene del valor que conceden 
al trato humano en la relación con los cargadores. Con- 

sideran que sus clientes perciben como “vital” saber que LE | 
hay una presencia humana detrás de la montaña de trámi- | 4 | E 
tes administrativos y que existe alguien a quién acudir para y p » 
asegurarse de que las cosas progresan sin problemas. En Li, 
relación con este aspecto, ¡Containers precisa que ser un 
transitario online no significa que haya ausencia de perso- 


nas físicas cuando la situación lo requiere. 


www.icontainers.com/es/ 


0 
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KILOUTOU apuesta por Polonia 


Desde KILOUTOU, compañía arrendadora de maquinaria especial, nos explican que GAM Polska es un actor nacional de alquiler 
de material en Polonia, con una red de 4 agencias y una plantilla de más de 40 personas. La empresa dispone de un parque de 
casi de 400 máquinas (principalmente máquinas de elevación...) que pone a disposición de una clientela profesional compuesta por 
artesanos, Pymes y grandes cuentas nacionales de la construcción, las obras públicas y la industria. 


Por ello señalan que esta operación comercial con GAM Polska va a permitir que consoliden su posición en este mercado y 
enriquezca su oferta de servicios aumentando en particular su gama de máquinas en el segmento estratégico de la elevación en 
Polonia. KILOUTOU se basará en la experiencia y en el saber hacer de los equipos de GAM Polska para proseguir el desarrollo de 
la actividad. 


Para Xavier du Boys, presidente director general del grupo KILOUTOU, “Desde 2013, KILOUTOU se ha ido imponiendo como uno 
de los líderes del alquiler de máquinas en Polonia, desarrollándose a través del crecimiento interno, de aperturas de agencias y de 
adquisiciones. Esta operación permite proseguir esta dinámica y fortalecer nuestra posición en este mercado. En continuidad con 
las adquisiciones realizadas este año -Cofiloc en ltalia y CTC de Maquinaria en España-, ilustra la estrategia de expansión interna- 
cional de KILOUTOU, que aspira, en particular, a consolidar nuestras posiciones en los 
mercados de alto potencial”. 


Así, esta operación se inscribe en una dinámica activa de expansión del Grupo KILOU- 
TOU, con un crecimiento orgánico regular y una continuidad constante del crecimiento 
externo. Desde una perspectiva internacional, prolonga el despliegue iniciado en Polonia, 
España y Alemania durante los 4 últimos años, y más recientemente en 2017 en Italia. 





www.kiloutou.es 








Éxito: Serie 386 de carretillas eléctricas Linde 











Según explican desde Linde Material 
Handling, cuando se lanzaron en 2006 
las primeras carretillas elevadoras eléctri- 
cas E12-20 (con capacidad de carga de 
1.200 a 2.000 kg) de la serie 386, la de- 
manda fue enorme. Con sus cilindros de 
inclinación anclados al tejadillo, el chasis 
desacoplado y el mástil de elevación, sin 
olvidar su ergonomía, incluso superó el 
éxito del modelo anterior de la serie 335. 


En décadas anteriores, Linde logró ha- 
cerse un nombre en el sector del motor 
de combustión, sin embargo los clientes 
les demandaban un producto eléctrico 
que tuviera un rendimiento similar a uno 
térmico pero libre de emisiones. 


En este sentido, la serie 386 de carreti- 

llas eléctricas cuenta con ciertas caracte- 
rísticas que garantizan un alto rendimien- 
to y la han llevado al éxito de producción. 
Ejemplo de ello es la dirección de ruedas 
delanteras de doble motor que propor- 

ciona un control de tracción excelente en 
los gradientes; el eje de dirección combi, 





para los modelos de 4 ruedas, permite un 
giro de 360" sobre su propia base descri- 
biendo un circulo casi perfecto; la cabina 
desacoplada, que evita en gran medida 
la transmisión de vibraciones al carreti- 
llero, o el cargador a bordo para poder 
cargar la batería de manera extremada- 
mente fácil en las versiones con batería 
de litio-ion. 


Así, estas exitosa carretillas se pueden 





utilizar en cualquier lugar, tanto en el 
sector del transporte y la logística, como 
en la ingeniería automotriz y mecánica, 
pasando por la industria del procesado. 
La serie 386 de la planta de Aschaffen- 
burg se utiliza en todo el mundo y lo más 
interesante es que, aparte del manteni- 
miento rutinario, esta carretilla casi no 
produce ruido. 


www.linde-mh.es 
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Novedades 





Sistema de recuperación de energía de 
Danfoss para plantas desaladoras 


Danfoss ha desarrollado el sistema de recuperación de energía ¡Save 21 de nueva generación, para aplicaciones para pequeñas 
plantas de desalación de agua SWRO, tanto dentro como fuera de la costa. Muy eficientes, el sistema ¡Save 21 Plus permite caho- 
rrar en la factura de consumo de energía y se integra de forma sencilla en las soluciones ya existentes. 


El nuevo sistema de recuperación de energía ¡Save 21 Plus, con un intercambiador de presión, una bomba de refuerzo y un motor 
integrado en una misma unidad compacta, garantiza un rendimiento óptimo, así como una recuperación más corta para las plantas 
de 110 a 350ma3. 


El reducido tamaño del iSave 21 Plus hace que esta solución sea idónea para aplicaciones donde el espacio es limitado. La nueva 
concepción de esta solución permite una instalación tanto vertical como horizontal. El sistema captura la energía hidráulica prove- 
niente del flujo rechazado a alta presión durante el proceso SWRO y la transfiere de nuevo al sistema, reduciendo así el consumo 
de energía en un 60% sin importar el gasto o la talla del sistema. 





Además de favorecer el ahorro durante la cadena de explotación, permite disminuir los gastos de inversión 
reduciendo el tamaño de la bomba necesaria y el número de conductos y otros elementos. 


La falta de recursos de agua dulce constituye un problema real en numerosas regiones y 
requiere una instalación de soluciones innovadoras y duraderas. Danfoss es pionera en 
materia de tecnología de desalación y propone tecnologías que pueden ayudar a respon- 
der a la creciente demanda de recursos de agua dulce sin perjudicar al medio ambiente. 


www.danfoss.es 


¡ONITY, una red europea de carga para 
vehículos eléctricos 


Grupo BMW, Daimler AG, Ford Motor Company y el Grupo Volkswagen, con Audi y Porsche han anunciado recientemente la joint 
venture IONITY, que desarrollará e implementará una red de carga de alta potencia (HPC) para vehículos eléctricos en toda Euro- 


pa. 


Con aproximadamente 400 estaciones de carga de alta potencia de aquí a 2020 , IONITY facilitará los recorridos de larga distancia 
y supone un importante paso adelante para los vehículos eléctricos. La joint venture, con sede en Munich (Alemania), tiene como 
consejero delegado a Michael Hajesch y a Marcus Groll como jefe de operaciones, con un equipo en crecimiento que alcanzará los 
50 empleados a principios de 2018. 


Un total de 20 estaciones estarán disponibles para el público a lo largo de este año, ubicadas en Alemania, Austria y Noruega, a 
intervalos de 120 kilómetros a través de colaboraciones con “Tank 8 Rast”, “Circle K” y OMV. A lo largo de 2018, se ampliará la red 
a más de 100 estaciones. Cada una de ellas permitirá que múltiples usuarios, | 
al volante de marcas de vehículos diferentes, puedan cargar sus coches de 
manera simultánea. 





Así, con una capacidad de hasta 350 kW por punto de carga, la red utilizará 

el estándar europeo de Sistema de Carga Combinada (CCS), que permitirá 
reducir significativamente los tiempos de carga con respecto a los sistemas 
usados actualmente. Se espera que este sistema abierto a todas las marcas y 
su distribución por toda Europa ayude a hacer que los vehículos electrificados 
resulten más atractivos. 


www.¡onity.eu 
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Rodillos libres de lubricación de ¡gus 


La firma igus ha desarrollado unos rodillos para extremos de bandas transportadoras fabricados en material iglidur H1, un plástico 
de alto rendimiento y especialmente apto para aplicaciones con altas velocidades de transporte, como una solución para aplicacio- 


nes con altas exigencias. 


La gama de rodillos para extremos de bandas transportadoras que presenta igus ofrece 
un total de cuatro materiales. Además, el material iglidur H1 es resistente a los agentes 
químicos y es la mejor elección para las cintas transportadoras que estén expuestas a 








agentes de limpieza agresivos. Por otra parte, también son adecuados en la industria A 77 

del embalaje y envasado, la manipulación de materiales, la automatización y la industria pe e E ] 
: : : A A A A 

alimentaria. E | 
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Para conseguir un cambio de dirección preciso entre cintas transportadoras, igus ha de- 
sarrollado una gama estándar para diferentes sectores. Aparte del nuevo material iglidur 
H1 para el transporte a altas velocidades, también ofrece el material universal iglidur 
P210, así como los materiales conformes con la FDA como el A180 para temperaturas de 
hasta 90 *C y el A350 para aplicaciones con temperaturas de hasta 180 *C, especialmen- 
te aptos para aplicaciones de la industria alimentaria. 


Finalmente, detallan que independientemente del material, todos los rodillos se carac- A z 
terizan por un diseño compacto y una larga vida útil, lo que contribuye a incrementar la AID yr : O E E 
eficiencia de las máquinas. | 3 


www.igus.es 


El Mobile Tech Day de Eaton recorre españa 


Según nos informan fuentes autoriza- 
das, se acaba de poner en marcha el El 
Mobile Tech Day, la exposición itinerante 
de Eaton, que recorrerá algunas de las 
principales ciudades de España. 


Esta original iniciativa se concreta en 

un camión, en el que se podrán ver y 
probar en vivo las últimas novedades de 
la compañía, enfocadas en la innova- 
ción constante de soluciones y sistemas 
integrados para el control y la distribución 
de energía dentro de la maquinaria y los 
equipos industriales. 


Así, en el último año Eaton, compañía 
especializada en gestión de energía, 

ha desarrollado innovadoras soluciones 
cuyo objetivo principal es la eficiencia 
energética. La compañía, a la vanguar- 
dia de la optimización de procesos y la 
automatización industrial, cuenta con 
innovadoras soluciones, que, a través 
de la última tecnología, potencian la 
conectividad y la continuidad de negocio, 
asegurando la eficiencia energética. 


En este sentido, Jose Ignacio Ruíz, 
director comercial sector industrial / 
OEM's en Eaton España, comenta: “Esta 
iniciativa diferencial nos ayuda a reforzar 
nuestra relación con clientes, partners y 
distribuidores, al tiempo que nos permite 
contactar con otros agentes interesados 
en conocer nuestra propuesta eléctri- 

ca para fabricantes de maquinaria y el 
mercado industrial”. También añade: 


“En Eaton apostamos por la innovación 
constante y creemos que es fundamen- 
tal adelantarnos a las necesidades del 
mercado industrial en un momento en el 
que prestaciones como la conectividad 
y la optimización del interfaz de usuario 
son cada vez más demandadas en este 
ecosistema”. 


www.eaton.com 
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Huawei presenta una solución de retail 
basada en lol 


Huawei ha presentado una nueva solución de retail, junto a sus partners Century, Ontme, Keonn y CipherLab, durante el congreso 
Huawei Eco-Connect 2017, celebrado en Berlín. 


La solución, basada en el portfolio de soluciones de Internet de las Cosas (loT, por sus siglas en inglés) y Cloud de Huawei, per- 

mite a los retailers hacer uso de los datos recopilados en cada etapa de la cadena de valor, y así crear una experiencia digital en 

la tienda, facilitando un mayor compromiso del cliente. De esta manera, ayudará a los retailers a aumentar las ventas y lograr una 
mejor eficiencia general de la gestión. 


Según han explicado, los retailers que utilicen la nueva solución de Huawei podrán beneficiarse de las siguientes capacidades: 
Conectar y automatizar: conecta tiendas y clientes, automatiza los procesos de venta para ofrecer a los compradores una experien- 
cia de cliente mejor en la tienda. Eficiencia de la tienda: utilizando las plataformas de Cloud y TIC de Huawei, los usuarios pueden 
gestionar de manera más eficiente las tareas y procesos complejos, como la interpretación de datos de ventas y la gestión del in- 
ventario. Marketing personalizado: permite a las marcas utilizar los . 
datos de las plataformas de compras online y offline, y así ofrecer 
ofertas personalizadas que llevan a un mejor compromiso con las 
tiendas y las marcas. 


de bienes de consumo pueden lograr un funcionamiento comer- 
cial más eficiente en múltiples canales. Además, también pueden 
mejorar la experiencia del cliente a través del marketing persona- 
lizado. 


En este sentido, la solución integra ventas online y offline, pro- — ÁS 
ducción de bienes, logística y datos en toda la cadena de valor, ya h 
de manera que, al integrar los datos, los retailers y los fabricantes | Ni . ll 





www.huawei.com/es 


Palletways Iberia presenta nuevos servicios 


Palletways Iberia, compañía especializada en distribución exprés de mercancía paletizada a nivel europeo, informa que ha puesto 
en marcha dos nuevas modalidades de servicios exprés, Premium 12 y Premium 14, ampliando así la cobertura en territorio penin- 
sular desde los tres Hubs de Palletways. De esta manera, demuestran un gran salto en su oferta de servicios. 


Así, con el objetivo de ofrecer una mejor cobertura y una optimización del servicio exprés, Palletways Iberia ha puesto en marcha 
dos servicios adicionales a su servicio exprés Premium 24h, que le permiten realizar entregas antes de las 12:00 h o bien, antes de 
las 14:00 h del mediodía. 


Según señala Gregorio Hernando, director general de Palletways 
Iberia: “Se trata de una mejora y ampliación de la cobertura y de 
nuestros servicios, por lo que estos dos nuevos servicios fortalecen 
el término exprés que nos caracteriza, igualándolo al nivel de otras 
redes de Palletways como la de Reino Unido, donde ya se han 
implantado ambos servicios con una gran acogida por parte de los 
clientes”. 
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Esta nueva oferta, que afianza la vocación “exprés” de esta re- 
conocida compañía logística, estará disponible para los hubs de 
Zaragoza, Madrid y Jaén. 


www.palletways.com 
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MetalMadrid se incorpora a Easyfairs Iberia 


Easyfairs, reconocido organizador ferial privado de España y Centroeuropa, y Grupo Metalia, empresa organizadora de MetalMa- 
drid, han anunciado un acuerdo por el que Easyfairs Iberia se convierte en el organizador oficial del salón para la edición de 2018 


en adelante. 


Así, MetalMadrid se incorpora a la cartera de salones de Easyfairs Iberia, que ya cuenta con una dilatada experiencia trabajando 
con múltiples sectores industriales a través de sus diferentes ferias profesionales. El acuerdo tiene como objetivo potenciar aún 
más la expansión y el desarrollo de esta feria para consolidarla como la gran cita industrial de la zona centro de España. 


Para Pedro J. Carrillo (Grupo Metalia), gerente y fundador de MetalMadrid hasta la fecha, “se trata de un acuerdo muy satisfactorio 
para ambas partes y nos permitirá posicionar y fortalecer aún más el salón. MetalMadrid ha dei convertirse en un referente : en 


estos 10 años desde su creación y ahora, gracias a este acuerdo 
con Easyfairs, damos un importante paso para su impulso”. 


Según María José Navarro, directora general de Easyfairs Iberia, 
“este acuerdo estratégico pretende sumar el conocimiento del 
sector que aporta Pedro J. Carrillo con la experiencia y dimensión 
organizadora de Easyfairs, responsable de algunas de las citas 
profesionales de mayor relevancia en todo el mundo”. 


Pedro J. Carrillo seguirá vinculado a la organización del salón 
colaborando con los nuevos organizadores. 


www.metalmadrid.com www.easyfairs.com 





Empack celebró su 10" aniversario con 
notable crecimiento 


Los salones profesionales Empack, Label 
8 Print, Packaging Innovations y Logis- 
tics, promovidos por Easyfairs e Ifema, 
se han celebrado recientemente y han 
demostrado su capacidad de expansión 
en el 2017. El poder de convocatoria 
para los sectores que dan apoyo a la in- 
dustria productora de bienes de consumo 
ha quedado patente. 


Este año, los cuatro salones profesiona- 
les incrementaron en un 20% su super- 
ficie expositiva respecto al año anterior 
para que más de 430 empresas pudieran 
contar con un espacio adecuado para 

el desarrollo de negocio. El 33% de las 
empresas participantes de esta edición 
2017 fueron de países como Alemania, 
Turquía, UK, Shangai y Estados Unidos, 
lo que ha puesto de manifiesto la impor- 
tante proyección internacional del evento. 


“Esta edición ha marcado un punto de in- 
flexión para el crecimiento del evento ya 


que con la celebración de los 10 años de 
Empack nos hemos consolidado como 
el espacio de referencia para al sector 
en España, sector que económicamente 
comienza a despegar y posicionarse 
como referente a nivel internacional con 
miras hacia el desarrollo de la industria 
4.0” declaró Marina Uceda, directora del 
certamen. 


Según afirman desde Easyfairs, el éxito 
de esta edición queda pa- 
tente en el hecho de que  ;- 
más de 230 empresas ya ,.! 
han confirmado su partici- y 
pación para la edición de 
2018. “Estamos encanta- 
dos por la confianza que 
los expositores año tras 
año demuestran en el 
evento y por ello hemos 
decidido que Logistics 
contará con un pabellón 
entero el próximo año y 


otro exclusivo para Empack, Label8.Print 
y Packaging innovations, conectados 
entre sí, y en los que además, como 
novedad, acogerá también a la industria 
de impresión de gran formato” señala 
Marina. 


La próxima edición 2018 se celebrará el 
14 y 1 


www.easyfairs.com 
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ASOCIACIÓN FERROWIARILA ESPAÑOLA 











La Industria ferroviaria española apuesta por 


el mercado mexicano 





La industria ferroviaria ha viajado de nuevo a México con Mafex para estrechar 


lazos comerciales en uno de sus destinos prioritarios 





Desde Mafex nos cuentan que la industria ferroviaria 
española estrecha lazos con México para afinazar su 
presencia en uno de los mercados clave de sus expor- 
taciones. En este conexto de internacionalización, una 
representación de seis empresas socias de esta entidad 
han formado parte de la nueva delegación comercial 

al país. Durante su estancia se llevó a cabo una inten- 
sa ronda de actividades y reuniones, entre las que se 
incluían los encuentros con autoridades de la Secretaría 
de Transportes y Comunicaciones, del Sistema de Trans- 
porte Colectivo Metro de la Ciudad de México (STC) y 
Banobras, institución de banca de desarrollo mexicana 
que financia obras públicas y cuya involucración es fun- 
damental para el desarrollo de proyectos ferroviarios. 


El objetivo de la misión ha sido mostrar el interés de sec- 
tor español por participar en el desarrollo de los nuevos 
proyectos anunciados por el Gobierno mexicano, así 
como exponer su alta capacidad, tecnología y contrasta- 
da experiencia en este campo. 


Proyectos de gran alcance 


En la actualidad, en México está en marcha el “Plan 
Nacional de Infraestructuras 2014-2018”, dotado con un 
presupuesto de 4.745 millones de euros (95.000 millones 
de pesos). Con estos fondos se quieren realizar proyec- 
tos prioritarios, tanto en el ámbito de pasajeros como de 
mercancías. Entre las mejoras previstas, se trabaja en 

la modernización de la señalización de la red actual, así 
como en nuevas conexiones como el tren interurbano 
México-Toluca o el “Tren Express” que unirá el nuevo ae- 
ropuerto de la ciudad con la estación de Observatorio. A 
ellos se suman la ampliación y mejora de líneas suburba- 
nas de ciudades como Guadalajara, entre otras. 


El transporte de mercancías también se encuentra entre 
las prioridades de este plan. Para tal fin, se trabaja en la 
mejora de los tramos con mayor demanda. Entre ellos, 
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Aguascalientes-Guadalajara (Encarnación) y las líneas 
Coatzacoalcos y Celaya. 


Asimismo, cabe destacar también el esfuerzo inversor 
que realizan las compañías operadoras como Ferromex, 
Ferrosur y Kansas City Southern de México (KCSM). 


Por otro lado, Metrorrey, el Sistema de Transporte Co- 
lectivo de Monterrey, cuenta con sus propios planes de 
ampliación y mejora de la flota, sistemas de seguridad y 
ticketing. 


Cabe también destacar la reunión con funcionarios de 
Ferrocariles Suburbanos, concesión que une el centro de 
la capital con el Estado de México y que está llevando a 
cabo los estudios pertinentes para la ampliación de sus 
operaciones a través de la construcción de tres ramales 
nuevos. 


Mafex ha incluido esta delegación dentro del plan de 
actividades de 2017 por los actuales proyectos ferrovia- 
rios del país, que hace especialmente importante que se 
intensifiquen las relaciones bilaterales. 


www.mafex.es 








La Industria ferroviaria española estrecha lazos 
con México para afinazar su presencia en uno de 
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los mercados clave de sus exportaciones 


www.mercadolndustrial,es 


Síguenos en tu red social 
favorita 





¡Haz click! 





¡Cada dia somos más! 
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SIMODEC mostrara el valor del ser humano 


en la industria 


SIMODEC 2016, el Salón Internacional de la Máquina-herramienta y el 


decoletaje, abrirá sus puertas el 6 de marzo de 2018 





Rochexpo, el organizador de SIMODEC, anuncia que 
el Salón Internacional de la Máquina-herramienta y el 
decoletaje tendrá lugar del 6 al 9 de marzo de 2018 en 
los 22.000 metros cuadrados del recinto ferial de Hau- 
te-Savole. 


El primer salón de la excelencia tecnológica al servicio 
de la industria, tal como definen sus organizadores, fue 
creado en 1954 y celebrará su 64 aniversario en 2018. 
Para esta nueva edición, SIMODEC 2018 propondrá un 
programa de gama alta a los visitantes con un tema cen- 
tral: El Humano en la Industria. 


Por ello grandes nombres de la máquina herramienta, la 
robótica y el equipamiento ya han confirmado su pre- 
sencia, como INDEX, DMG MORI, TORNOS, STAUBLI, 
TAJMAC, SCHUNCK, HAM, STAR MACHINE TOLLS, 
DURR ECOCLEAN, TECHNI CN, KASTO, ABB, FANUC, 
ROM!I, ... 


Así, con un programa provisional centrado en las perso- 
nas, su relación con el trabajo y el futuro de la industria, 
SIMODEC 2018 promete ser la feria donde la industria 
y sus proveedores pondrán de relieve las evoluciones 
técnicas y sociales que permitirán el surgimiento de la 
industria 4.0 con un tema que servirá de hilo conductor 
para esta edición: el humano en la industria. 


Trayectoria ascendente 


“Lejos de los acontecimientos parisinos, más cerca de la 
realidad de las empresas industriales y de sus provee- 
dores, SIMODEC está situada en el corazón del Valle de 
ARVE, cuna francesa de la fabricación de piezas indus- 
triales (decoletaje), cerca de Suiza y de sus industrias 
relojeras, pero también en el centro de una tierra de inno- 
vación industrial. La edición 2016 nos permitió presentar 
más de 500 marcas que innovan y construyen nuestras 
industrias, pero también representan el conjunto de las 
ofertas mundiales en fabricación, maquinaria y robótica 
industrial...” subraya Mathieu Herrou, director de SIMO- 
DEC. “Nuestra proximidad real tanto a los fabricantes 
como a los usuarios nos da una legitimidad que algunos 
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acontecimientos demasiado alejados 
de la realidad industrial francesa e 
internacional no aprovechan, estamos muy contentos de 
acoger a líderes mundiales como INDEX, DMG MORI, 
STAUBLI o ABB que ya han confirmado su presencia.” 


Interesante programa: 


- Fábrica del Futuro — Usine du Futur, el martes 6 de 
marzo con un enfoque especial a los robots colaborativos 

- Jornada Internacional, el jueves 8 de marzo: Conferen- 
cias, talleres, etc. 

- Las mujeres en la industria, jueves 8 de marzo con 
ocasión de la jornada sobre los derechos de la mujer 

- Formación / empleo, viernes 9 de marzo : Job dating, 
village formación ... 

- Los Trofeos de la Innovación 2018 


Está previsto que más de 300 expositores y unas 18.000 
personas tendrán la oportunidad de aprovechar los ser- 
vicios puestos a su disposición para facilitar su encuen- 
tro. Los sectores de actividad que estarán presentes 
son: equipos de producción, periféricos maquinaria, 
herramientas de corte, metrología y control, ensamblaje 
y robotización, medioambiente y seguridad, suministros 
industriales, mantenimiento y subcontratación, servicios 
para la industria y fabricación aditiva. 


En la edición de 2016, se ocuparon 22.000 m2 de expo- 
sición con 321 expositores franceses y extranjeros y más 
de 500 marcas representadas. Además, contabilizaron 
17.961 visitantes profesionales. 


www.salon-simodec.com 
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